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📊 Quelques données clés :
Taille cible du fonds : ~5 Mds€ 
Soutiens : Commission européenne et investisseurs institutionnels européens 
Positionnement : financement growth capital des scale-ups européennes 
Secteurs visés : IA, robotique, semi-conducteurs, énergie, biotech, spatial et
systèmes industriels avancés 
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EQT sélectionné pour piloter le « Scaleup
Europe Fund », un fonds d’environ 5 Mds€ 
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Pourquoi est-ce structurant ?
Réponse claire au déficit européen de capital de croissance : ce fonds cible
précisément le financement late-stage, souvent dominé par des fonds américains
ou asiatiques. Ainsi, l’Europe veut éviter que ses entreprises les plus prometteuses
soient contraintes de se financer, se développer ou se vendre hors du continent. 
Renforcement de la souveraineté technologique européenne : cette initiative vise à
renforcer l’autonomie technologique de l’Europe dans les secteurs stratégiques, en
conservant davantage de capital et de propriété intellectuelle sur le continent.
Mobilisation inédite des investisseurs institutionnels européens : la participation
coordonnée de ces acteurs est structurante, car ils ont historiquement été plus
prudents que leurs homologues américains sur le financement du growth et de la
venture tech. Cette dynamique pourrait créer un effet d’entraînement en orientant
davantage l’épargne longue européenne vers le financement de l’innovation.
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EQT annonce avoir été sélectionné pour gérer le Scaleup Europe Fund, un véhicule
paneuropéen destiné à combler le déficit de financement des scale-ups européennes.
Le fonds, qui vise une taille de 5 Mds€, bénéficie du soutien de la Commission
européenne et d’un large consortium d’investisseurs institutionnels européens,
illustrant une mobilisation effective pour la souveraineté technologique européenne. Ce
mandat marque une étape importante dans la structuration de l’écosystème growth
européen, en apportant aux entreprises technologiques en phase d’accélération les
capitaux late-stage, le réseau et l’accompagnement nécessaires pour devenir des
leaders mondiaux dans leur catégorie tout en conservant leurs centres de décision,
leurs talents et leur création de valeur en Europe.
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Source : Lauxera Capital Partners

📊 Quelques données clés :
Taille du fonds : 520 M€ (closing final moins de 18 mois après le premier closing) 
Taux de réinvestissement des LPs du fonds I : >90 % 
Stratégie d’investissement : 12 à 15 sociétés avec des tickets de 20–50 M€ 
Premiers investissements : Acandis (Allemagne) et Antaros Medical (Suède) 
Classification Lauxera Growth II : Article 8 SFDR

📊 Quelques données clés :
Taille du fonds : 520 M€ (closing final moins de 18 mois après le premier closing) 
Taux de réinvestissement des LPs du fonds I : >90 % 
Stratégie d’investissement : 12 à 15 sociétés avec des tickets de 20–50 M€ 
Premiers investissements : Acandis (Allemagne) et Antaros Medical (Suède) 
Classification Lauxera Growth II : Article 8 SFDR

Lauxera clôture Lauxera Growth II à 520 M€
pour soutenir la healthtech européenne
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Pourquoi est-ce structurant ?
Réponse au déficit de capital de croissance en healthtech européenne : le fonds
cible le financement du passage de l’early-stage à la scale-up internationale, via des
investissements minoritaires ou majoritaires de 20 à 50 M€. 
Validation forte du track record : la sursouscription et le taux de réinvestissement
supérieur à 90 % confirment la confiance des LPs dans la stratégie et l’exécution de
Lauxera, dans un secteur structurellement résilient et à fort impact sociétal. 
Pont stratégique entre innovation européenne et marché américain : basée à Paris
et San Francisco, Lauxera se positionne comme un partenaire clé pour aider les
entreprises européennes à accéder au marché américain, souvent incontournable
dans la santé.
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Lauxera Capital Partners, fonds d’investissement français dédié à la santé, annonce le
closing final de Lauxera Growth II à 520 M€, au-dessus de son hard cap de 500 M€.
Cette sursouscription confirme la solidité du positionnement de Lauxera et son
expertise dans la santé, avec une stratégie centrée sur des sociétés healthtech à fort
potentiel dans leur développement international, en particulier aux États-Unis. Le fonds
prévoit d’accompagner 12 à 15 sociétés européennes en phase d’accélération, avec
des tickets de 20 à 50 M€, afin de soutenir leur expansion commerciale et l’introduction
de nouveaux produits. Lauxera Growth II bénéficie d’un fort soutien des LPs de Lauxera
Growth I, via un taux de réinvestissement supérieur à 90 %. Deux investissements sont
déjà en portefeuille : Acandis, medtech allemande spécialisée dans les dispositifs
neurovasculaires, et Antaros Medical, CRO suédoise spécialisée dans l’imagerie
médicale avancée. 
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Sources : KKR, Business Wire

📊 Quelques données clés :
Acquéreur : Parker Hannifin, leader mondial des technologies de motion & control
Acquisition initiale de CIRCOR par KKR : 1,8 Mds$ en 2023
Présence commerciale : +14 000 clients dans environ 100 pays
Historique industriel : +75 ans d’expertise dans le fluid control, pneumatique et
systèmes d’actuation
Closing attendu : S2 2026, sous réserve d’approbation réglementaire
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KKR cède CIRCOR Aerospace à Parker
Hannifin pour 2,55 Mds$
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Pourquoi est-ce structurant ?
Monétisation rapide d’un carve-out industriel stratégique : trois ans après le rachat
de CIRCOR, KKR revend l’activité Aerospace seule pour $2,55 milliards tout en
conservant les branches Naval et Industriel, matérialisant une stratégie de création
de valeur par séparation d’actifs.
Consolidation accélérée de la supply chain A&D : le rapprochement avec Parker
Hannifin renforce un fournisseur critique de composants aéronautiques et défense,
dans un contexte de modernisation militaire et de sécurisation des chaînes
industrielles occidentales.
Validation du thème “mission-critical industrials” chez KKR : KKR capitalise sur les
actifs exposés aux infrastructures critiques, à la défense et à la résilience
industrielle, avec déjà quatre cessions réalisées dans les industrielles depuis le
début de l’année.
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KKR, via son fonds North America Fund XIII, annonce la cession de CIRCOR Aerospace
à Parker Hannifin pour une valeur d’entreprise de 2,55 milliards de dollars. L’opération
permet à Parker Hannifin de renforcer son exposition aux marchés aéronautiques et
défense grâce à l’intégration d’un acteur reconnu des composants critiques et
systèmes de contrôle de flux.
KKR conserve néanmoins les activités Naval et Industrial de CIRCOR, poursuivant ainsi
son exposition aux thématiques de modernisation militaire et de résilience industrielle.
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Sources : Inflexion, Bloomberg

📊 Quelques données clés :
Taille levée : 2,3 Mds£ (record pour Inflexion)
Rendement pour les LP sortants : 3,4x, TRI 28% (produit net de 1,5 Md£)
Stratégie : croissance organique et acquisitions, une part significative du capital
dédiée au M&A 
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Pourquoi est-ce structurant ?
Signal fort sur le marché secondaire GP-led : avec 2,3 Mds£, Inflexion s'impose
comme l'un des plus grands continuation vehicles jamais réalisés en Europe,
témoignant d'un appétit croissant des LP pour ce format alternatif à la cession
traditionnelle.
Stratégie de rétention des actifs de premier rang : plutôt que de réaliser ses
meilleures participations dans un contexte de marché M&A incertain, Inflexion
choisit de prolonger la création de valeur sur un portefeuille ciblé, avec une nouvelle
base d'investisseurs alignée sur le long terme.
Montée en puissance d'Inflexion comme GP de référence en Europe : cette
opération consacre la capacité d'Inflexion à mobiliser des capitaux institutionnels à
grande échelle, renforçant sa crédibilité face aux grands fonds paneuropéens et
ouvrant la voie à des levées futures de plus grande envergure.
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Inflexion Private Equity annonce, via son Inflexion Continuation FUND I, la levée de 2,3
Mds£ auprès d'investisseurs institutionnels, établissant un record pour la société. Porté
par un trio d'investisseurs de premier plan Carlyle AlpInvest, HarbourVest Partners et
Lexington Partners, le véhicule a également attiré de nombreux partenaires historiques
et de nouveaux souscripteurs.
Inflexion maintient ainsi son exposition sur ses positions les plus performantes du mid-
market, avec quatre sociétés en portefeuille : Aspen Pumps (pompes à condensats),
Rosemont Pharmaceuticals (médicaments liquides), Ocorian (services aux fonds et
fiduciaires) et CNX Therapeutics (médicaments).
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Découvrir  les  différents métiers et
pratiques du capital-investissement
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partageant leur expérience et
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Faire partie d'une communauté  de
membres passionnés qui
s 'entraident

Alumni
Une association
d’étudiants et de jeunes
diplômés
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Un réseau d’entraide,  de
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Conférences
Chaque bootcamp est
composé d’un panel  de
séances couvrant l ’univers du
private equity

Evénements
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rencontres pour découvrir  le
private equity
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https://capitalinitiation.com/
https://www.linkedin.com/company/capital-initiation/
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